
Argumentation und Durchsetzungsvermögen - Richtige Worte finden

Sie optimieren Ihre argumentativen Fähigkeiten und wissen, wie Sie Ihr Anliegen Ihren Gesprächspartnerinnen und -partnern überzeugend darlegen können. Durch praxisnahe Übungen
lernen Sie unterschiedliche Argumentationstechniken kennen, wodurch es Ihnen leichter fällt, Ihren eigenen Standpunkt klar zu machen. Selbst wenn in Diskussionen unfair
vorgegangen wird, treten Sie sicher und schlagfertig auf.
 

Inhalte

Wer sitzt/steht mir gegenüber? Verbale und nonverbale Signale des Gegenübers wahrnehmen und sich darauf einstellen
Argumente überzeugend formulieren
Aufbau einer wirksamen Argumentationskette: Logik und Psychologik
Wie viele Argumente verwende ich, wann und in welcher Reihenfolge
Mit Fragetechniken Missverständnisse aufdecken und beseitigen
Der schwarze Gürtel der Schlagfertigkeit und Überzeugung: Lernen Sie die 10 effektivsten Methoden kennen, um selbstbewusst zu kontern
Souveräner Umgang mit unfairem Verhalten, von der Konfrontation zur Kooperation
 

Termin für das offene Seminar

Das nächste Präsenzseminar findet am 25. und 26. August 2025 jeweils von 9.00-17.00 Uhr in der Nähe von Köln statt.
 

Preis

Die Teilnahmegebühr beträgt 980,00 € zzgl. MwSt. Darin enthalten ist die Seminargebühr, Pausensnacks, Mittagessen, Pausengetränke, Teilnehmerunterlagen und ein Zertifikat.
 

Methoden

Trainerinput, moderierte Diskussion, Partner-und Einzelarbeit, Praxisbeispiele, Rollenspiel mit Feedback, Erfahrungsaustausch, Argumentationstechnik.
 

Zielgruppe

Fach- und Führungskräfte und alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, die ihre Argumentations- und Überzeugungsfähigkeit stärken möchten.

Gerne führen wir das Seminar auch in Ihrem Unternehmen als Präsenz, Online-Training oder Blended Learning Konzept durch. Wir freuen uns auf Ihre Anfrage.
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